
Dipl- Ing (FH) Walter K. Zimmermann

Der VertriebsProfi

Hirngerechte Workshops 

2019

Dipl.- Ing. (FH) Walter K. Zimmermann stellt sich vor

…kompetent - sicher – erfolgreich 

seit 2012



WICHTIG:
Ich war über 16 Jahre im  
operativen Vertrieb tätig

Aktuelles Wissen durch 
AFNB (Akademie für 

Neurowissenschaftliches 

Bildungsmanagement) wird
ständig umgesetzt 

Wissen und Fähigkeiten

Der Maßstab für die Qualität 
meiner Produkte wird von meinen 
Workshop- Teilnehmern bestimmt.
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MEIN PRODUKT
PERSÖNLICHKEITSENTWICKLUNG

• Selbstmanagement- und Selbstorganisation, 
Zeitmanagement

• Einzelgespräche zum Erreichen des Karriere- und 
Lebensplanes, dabei Stärken- und Schwachstellenanalyse 
zur Verbesserung der persönlichen Performance

• Individuelles Training, auch beim Begleiten des 
Vertriebsmitarbeiters zum Kunden, inklusive der 
Vorbereitung und Nachbereitung



MEIN PRODUKT
MITARBEITERTHEMEN IM VERTRIEB

• Personalentwicklung, Mitarbeitergespräche, auch 

schwierige mit Gesprächsführung 

• Personalauswahl: Assessment Center, Casting, das 

Bewerbungsgespräch, das Interview

• Recruiting geeigneter (Vertriebs)- Mitarbeiter 



• Workshops/ 
Telefonmarketing, 

� Kalt- und Warmakquise

• Training am Arbeitsplatz
� Wir telefonieren gemeinsam 

die Kunden ab. Mit der 

richtigen Vorbereitung, 

Verhalten beim Telefonieren 

und der Nachbereitung 

� Warm- und Kaltakquise
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Mein PRODUKT
Kundenthemen im Vertrieb



• Workshops/

Key Account, 
� Kundengewinnung

� Operatives 

Vertriebsgeschäft beim 

Kunden vor Ort

� Kundenzufriedenheit
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Mein PRODUKT
Kundenthemen im Vertrieb



Nachhaltige 

Verhaltens-

änderung 

Die Teilnehmer 

erwerben 

Abschlusssicherheit

KERN-

KOMPETENZ 

der FIRMA  

darstellen

Glaubwürdigkeit 

beim KUNDEN

Mehr GEHALT  

durch mehr 

Umsatz

NUTZEN

Ihr Potential auf 

die Straße 

bringen
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Anschrift: 
Haunachstrasse 27
91245 Simmelsdorf

Telefon:     09155.928.410
Fax: 09155.928.407
Mobil:    0157.5826.3919

Internet:    www.iq-akademie.de

E- Mail: kontakt@iq-akademie.de

Freiberufler:
Dipl.- Ing (FH) Walter K. Zimmermann
Keine Umsatzsteuer

Walter K. Zimmermann

Der VertriebsProfi


